








¿Tu indicador es el 
número de clientes 
activos o de 
facturación de tu 
gimnasio?

        ¿Hay diferencia? 





 

 

¿Cuáles son los 

datos más 

importantes que 

ese indicador te 

puede  brindar?



  





Tu equipo necesita  estar 
preparado para recibir a        
esas visitas!

https://event.webinarjam.com/channel/MaximizaTuCRM


 
 

















¿ ¿ ¿C  











El cliente vino a tu 
gimnasio buscando una 
transformación, y sólo 
va a conseguir esa 
transformación si va a 
entrenar con frecuencia!



 







 

http://w12.com.ar/evo-latam/


 



http://w12.com.ar/evo-latam/

